Lernen Sie hier einen Baustein des EOS Effects kennen:

Monitor
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Folgende Situation:

Sie verfligen Uber ein sehr breites Kundenportfolio. Die meisten Ihrer Kundenbeziehungen sind vorbildlich bis unaufféllig. Nur bei
wenigen Kunden kommt es zu Zahlungsschwierigkeiten oder gar -ausféllen. Und das muss noch nicht einmal im Rahmen Ihrer

Geschaftsbeziehung der Fall sein. Doch gerade diese kritischen Kunden gilt es im Auge zu behalten — eine Herausforderung fir
Kreditmanager. Handelt es sich im konkreten Forderungsfall lediglich um einen voriibergehenden Engpass bei Ihrem Kunden,
oder ist das S&umnis ein ernstes Indiz fir finanzielle Schwierigkeiten? Wirden Sie da nicht gern friihzeitig Bescheid wissen?

lhr Ziel — unser Auftrag

Ihr Ziel ist es, nicht nur die Bonitéat Ihrer A-Kunden zu
kennen, sondem Ihr gesamtes Kundenportfolio auf Basis
externer, verlasslicher Informationen im Auge zu behalten.
Dartber hinaus mochten Sie lhre Monitoring-Kosten opti-
mieren und das mdglichst bei einer gleichzeitig verbesserten
Risikoabsicherung. Ein Widerspruch? Nicht zwangslaufig!
Mit DDMonitor ist beides moglich.

Wir begleiten Sie auf dem Weg
zum Erfolg

Sie kennen das: Fir Neukunden holen Sie eine Wirt-
schaftsauskunft ein, und fir gréBere Auftragssummen
schlieBen Sie moglicherweise eine Warenkreditversiche-
rung ab. Doch was ist mit den Bestandskunden, die durch
dieses Raster fallen, weil sie nicht zwangslaufig zur Ka-
tegorie A gehdren und in der Vergangenheit ein positives
Zahlungsverhalten hatten? Bei ihnen verlassen Sie sich
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meist auf das eigene inten festgestellte Zahlungsverhal-
ten und verzichten auf permanente externe Informationen.
Um diese Uberwachungsliicke zu schlieBen, benétigen
Sie umfassende, verldssliche, preiswerte und zeitnahe
Informationen. Ahnlich einem Radarschirm haben Sie mit
DDMonitor nahezu vollstdndige Transparenz Uber poten-
zielle Risiken, sprich Uber die Bonitét lhrer Kunden, und
verfiigen Uber wesentlich mehr Entscheidungssicherheit.
lhr Radar erfasst |hr gesamtes Kundenportfolio, sodass
Sie speziell dort eingreifen kdnnen, wo es erforderlich ist.

Wir nennen lhnen die Grinde fur Erfolg

Der Deutsche Debitoren-Monitor, kurz DDMonitor, fihrt
Informationen aus verschiedenen bonitatsrelevanten Da-
tenquellen voll automatisiert in einer Datenbank zusammen.
Durch deren intelligente und systematisierte Vernetzung
wird eine optimale Informationsbasis geschaffen.
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Informations- und Risiko-Management

mit
DDMonitor

ohne
DDMonitor

= verfugbare externe Informationen .: sehr groBe Risiken A = groBe Risiken @ = mittlere Risiken m = kleine Risiken @: drohendes Risiko

DDMonitor — powered by EOS, Biirgel Wirtschaftsinformationen (BWI) und Euler Hermes.

BWI EULER HERMES EOS
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Tagliche Aktualisierung:
Inkassovorgénge, gerichtl. Mahnverfahren,

DATEN/OUTPUT EV, Hafmndr'dnung‘ Insolvenzen
Adressdaten, Handelsregisterdaten

14-tagige Aktualisierung:
Uberfalligkeiten (Verzugstage, Obligos)
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Zugriff auf den gréBten deutschen Inkasso-Bestand
inklusive Frihwarnsystem

DDMonitor bietet Auskunfteielemente (Registerdatenele-
mente) mit Zahlungserfahrungen und Inkassodaten aller
DDMonitor-Partner. Durch Quantitat, Qualitat und intelligente
Vemetzung der Datenquellen entsteht ein umfassendes Bild
Uber die Bonitat Ihrer Kunden. Somit verfligen Sie Uber ein
funktionierendes Radar- und Frihwarnsystem, auf das Sie
lhre operativen Entscheidungen stutzen kénnen.

Mehr Effizienz durch Management by Exception
DDMonitor lenkt lhre Aufmerksamkeit speziell auf die Kun-
den, bei denen Handlungsbedarf besteht. Gerade Kredit-
manager, die eine Vielzahl von Risiken betreuen, profitieren
davon, da sie ihre Kenntnisse und Erfahrungen gezielt dort
einsetzen, wo diese auch tatsachlich bendtigt werden und
zwingend erforderlich sind.

Kreditmanagement ist Beziehungsmanagement

Das Risiko eines Forderungsausfalles lasst sich nicht nur be-
nennen, sondern hat nun auch einen Namen. Gehen Sie mit
diesem Wissen rechtzeitig auf das betreffende Unternehmen
zu, nutzen Sie es konstruktiv und schaffen Sie Vertrauen. In
aller Regel wird sich dies positiv und nachhaltig auf lhre Ge-
schéftsbeziehungen auswirken.

EOS Deutschland GmbH
Geschaftsbereich B2B
www.eos-deutschland-b2b.de
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Bessere Steuerung - fundierte Kreditentscheidung
Mithilfe von DMMonitor erhalten Sie wesentlich detailliertere
und transparentere Informationen Uber lhre Debitoren. Die
hohe Aussagekraft der generierten Daten gewahrleistet
fundierte Kreditentscheidungen und ist auch in der Kom-
munikation mit dem Vertrieb besser darstellbar. Durch die
Verdichtung zu einer Risikokennzahl (Score) lassen sich
lhre Prozesse automatisieren, was sich in deutlich héherer
Effizienz widerspiegelt.

Online-Abfrage zu Neukunden

Neukunden kdnnen mit DDMonitor auf Bonitat geprift wer-
den. Als Ergebnis erhalten Sie einen Online-Report mit ver-
schiedenen Datensegmenten.

Geringere Kosten fiir mehr Leistung

Im Vergleich zu den bewahrten Auskunfteiprodukten,
welche primar fir die Neukundenpriifung konzipiert sind,
bietet DDMonitor durch die attraktive Preisgestaltung
einen kaufméannisch darstellbaren Mehrwert. Die Kosten,
die durch das Monitoring eines Kundenportfolios entstehen,
betragen nur einen Bruchteil mdglicher Einsparungen
durch reduzierte Forderungsausfalle.

Systemische Anbindung

DDMonitor kann direkt an SAP angebunden werden.
Fur andere Buchhaltungssysteme bestehen Anbindungs-
moglichkeiten, z. B. durch fihrende Kreditmanagement-
Software-Systeme. Diese Anbindungen ermdglichen einen
automatisierten Datenaustausch; die Daten aus DDMonitor
liegen in strukturierter Form vor und kénnen systemtech-
nisch verarbeitet werden.

Kennen Sie schon die anderen Bausteine
des EOS Effects? Gemn stellen wir Ihnen dar, wie sich die
Wirkung fir Ihr Unternehmen weiter potenzieren lasst.




